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„PRORATIO: Lösungen mit Vernunft“
Vertriebsinformation, -controlling und -planung mit OSBI

Hans-Jürgen Zinn
Geschäftsführender Gesellschafter

PRORATIO Systeme und Beratung GmbH

Bischheimer Weg 1, 55129 Mainz

+49 (0) 6131 / 95 800 0
www.proratio.de
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A G E N D A

Kurzvorstellung PRORATIO

Vertriebsinformation, -controlling und -planung 

für die Konsumgüterindustrie

Die technischen ProINFO-Komponenten

Eckpunkte und Ergebnisse
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Geschäftsprozesse und Business Intelligence optimal gestalten!

Mit unserer Erfahrung vom Datenfluss zur Informationsquelle!
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Kernthemen
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Systeme und Beratung
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Serviceangebot
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Referenzen anhaltender Partnerschaften

Harald Quandt Holding GmbH

Elektrobau Nagel GmbH
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Zielgruppe: Markenartikel / Lieferanten der Handelsketten

Die Produkte 
unserer Kunden

Die Kunden 
unserer Kunden
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Struktur der Handelsketten

Organisationshierarchie

Deutsche Zentralen (METRO, REWE, EDEKA, …)

Vertriebslinien Metro 
- C+C-Märkte, 
- REAL-Märkte, 
- Kaufhäuser (Galeria Kaufhof, Sportarena), 
- Fachmärkte (Media Markt, Saturn)

Top 50 LEH-Banner

 knapp 30.000 Verkaufsstellen/Märkte

Europa-
zentrale

Konzern-
zentrale

Nationale Zentrale

Überregionale Zentrale

Regionale Zentrale

Vertriebslinie

Vertriebsschiene

Kunde

K
o
n
d
i
t
i
o
n
e
n
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Typische Vereinbarungen in diesem Bereich

Die Vereinbarungen hinsichtlich der Preise, Konditionen und Verkaufsfördermaßnahmen in diesem komplexen Umfeld 
erschweren ein gezieltes Vorgehen in den Kundenverhandlungen.

Rechnungsrabatte

• Rechnungsrabatt 

• Aktionsrabatt

• Frachtkostenvergütung

• Positionsrabatt

• Streckenrabatt

• Frühbezugsrabatt

Inkasso-Konditionen

• Delcredere

• Zentralrabatt

• Dacho-Bonus

Rechnungsunabhängige Konditionen

• erfolgsabhängige Boni und Prämien

- Jahresumsatzprämien,
- Zielbonus, 
- Rückvergütungen, 
- etc. 

• Zuschüsse an die Kunden für Werbung

- Werbekostenzuschüsse (WKZ),
- Listungen, 
- Platzierungen, 
- etc. 

• vereinbarte Marketingaktionen

- Werbedameneinsätze,
- etc.
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Konzentration auf die Lieferanten der Handelsketten

Hierarchien beherrschen

Verkaufsvereinbarungen abbilden

Verteilen und Hochrechnen

Kosten richtig zuordnen

genaue Berechnung, nicht zu pauschal

Bonusabrechnung und -kontrolle

Rückstellungen bilden

EXCEL-Probleme beseitigen

einfacher Zugang für den Vertrieb

pragmatische Planung 
ProINFO
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Konditionen im Griff   - mit einem abgestimmten System
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sehr praxisnahe, branchenorientierte betriebswirtschaftliche Anwendung

zugeschnitten auf die Lieferanten der Handelsketten

sehr viele Anforderungen im Standard abgedeckt

nahezu kein Customizing erforderlich

schnelle Anbindung

schnelle Einführung

extrem schneller ROI.

ProINFO im Praxiseinsatz
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Die technischen ProINFO-Komponenten

Pentaho

flexible Analysemöglichkeiten
in großen Datenmengen

Palo

In-Memory-Technik,
Multi-userfähig, auch in Excel

…

DataWarehouse

Tochter-U.ERP

Vertriebs-
ergebnis-
Analyse

Umsatz / 
Absatz-
Planung

Vertriebs-
ergebnis-
Planung

Umsatz / 
Absatz-
Analyse

Planung
Excel

Planung
Web

Reporting

Analyse

Kennzahlen / 
Dashboard

Integration aller Systeme           

Benutzer-Oberfläche

- Modern
- Web
- Werkzeuge zur Berichts-

und Analysegestaltung

Auswerte-/Planungswürfel

- Berechtigung
- Geschwindigkeit

Pentaho - ETL

CRM

Pentaho - ETL
Zentrale Datenhaltung

- Datensicherheit
- Integration

Java-Progr.

Branchenspezifische 
Daten u. Verfahren

Absprachen-
verwaltung u. 
-abrechnung

Verwaltung
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2 Systeme – 1 Anwendung

 Gemeinsamer Lösungsansatz, abgestimmtes Datenmodell

 abgestimmte Benutzeroberfläche, Integration über Pentaho Plattform 

 Stärken der jeweiligen Tools genutzt.

Datenmodellierung ist sehr wichtig

 Tests zum Laufzeitverhalten verschiedener Ansätze

 praxisgerechte Benutzersicht hat Einfluss auf Datenmodellierung

Commercial Open Source

 Pentaho Enterprise Edition

 Palo Premium Edition.

Eckpunkte und Ergebnisse
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PRORATIO – „CPG-Box“

 Programme für Verwaltung und Abrechnung

 Datenmodell

 ETL-Prozesse

 Pre-Customizing für Pentaho und Palo.

Gute Kombination aus flexiblen BI-Tools und betriebswirtschaftlicher Anwendung

 Pentaho ermöglicht schnelle, flexible Analyse

 Mit dem Dashboard-Designer schnell zum themenspezifischen Cockpit

 Freiheitsgrade bei der Planung mit Palo

 Eingliederung definierter Planungssichten in gesamtes Datenkonzept per 

Benutzerentscheidung / Freigabeverfahren

Eckpunkte und Ergebnisse
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Fragen und Antworten

Vielen Dank für ihre Aufmerksamkeit!
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