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Mit unserer Erfahrung vom Datenfluss zur Informationsquelle!

Geschdftsprozesse und Business Intelligence optimal gestalten!

strategien und Konzepte Realisierung

Geschaftsprozesse Business Intelligence

Prozess- Daten-
optimierung Integration
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mrenzen anhaltender Partnerschaften

ﬁ% ﬁmﬁo schufa

Wir schaffen Vertrauen

"

RUAG YVES ROCHER
& {rust .

Elektrobau Nagel GmbH B corma ias
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mruppe: Markenartikel / Lieferanten der Handelsketten

Die Produkte
unserer Kunden

N

METROGroup Wems® o (&
Die Kunden -
unserer Kunden NMARMANT ® @ L)
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Organisationshierarchie

Deutsche Zentralen (METRO, REWE, EDEKA, ...)

Vertriebslinien Metro

- C+C-Markte,

- REAL-Markte,

- Kaufhauser (Galeria Kaufhof, Sportarena),
- Fachmarkte (Media Markt, Saturn)

Europa-
zentrale

Konzern-

zentrale '\

Nationale Zentrale \\

Uberregionale Zentrale

Regionale Zentrale

Vertriebslinie

5 ® 5 O —~—0 35 0 X

all

Vertriebsschiene

Kunde

<

Top 50 LEH-Banner

- knapp 30.000 Verkaufsstellen/Markte
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S h " Typische Vereinbarungen in diesem Bereich

Die Vereinbarungen hinsichtlich der Preise, Konditionen und Verkaufsféordermalinahmen in diesem komplexen Umfeld
erschweren ein gezieltes Vorgehen in den Kundenverhandlungen.

Rechnungsunabhangige Konditionen

Rechnungsrabatte
e erfolgsabhdangige Boni und Pramien

* Rechnungsrabatt
- Jahresumsatzpramien,

e Aktionsrabatt - Zielbonus
* Frachtkostenvergutung - Ruckvergutungen,
- etc.

e Positionsrabatt

Inkasso-Konditionen e Zuschisse an die Kunden fur Werbung

e Streckenrabatt

) e Delcredere
* Friihbezugsrabatt - Werbekostenzuschiisse (WK2Z),

e Zentralrabatt - Listungen,

- Platzierungen,
- etc.

e Dacho-Bonus

e vereinbarte Marketingaktionen
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- Werbedameneinsatze,
- etc.
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ewn-z:ntration auf die Lieferanten der Handelsketten

&  Hierarchien beherrschen
&  Verkaufsvereinbarungen abbilden
&  Verteilen und Hochrechnen
&  Kosten richtig zuordnen
&  genaue Berechnung, nicht zu pauschal
&  Bonusabrechnung und -kontrolle
_g &  Rickstellungen bilden
g;_ & EXCEL-Probleme beseitigen
% el &  einfacher Zugang fiir den Vertrieb
% Pro||\||:o© &  pragmatische Planung
©
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Verwalten
» Absprachen-/Konditionen
» Alternative Hierarchien

» Kunden, Artikel, Vertrieb

Abrechnen/Abgrenzen
* Bonusabrechnungen

®» Riickstellungen

= Vorbereitungvon
Jahresgespréachen
= Simulierenvon Szenarien

= Best-Case

= Worst-Case
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Verwaltung
und

Planung

Abrechnung

Simulation

| Analyse und
Uber-
wachung

nditionen im Griff - mit einem abgestimmten System

) Planenvon
= Umsatz und Absatz

= Konditionen
= Vertriebsergebnis

= Deckungsbeitrigen

= Analysieren von

* Umsatz / Absatz

= Konditionen

= Vertriebsergebnis

» Deckungsbeitragen
= Kennzahlen
= Dashbords
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ﬁ__ “ ProINFO im Praxiseinsatz

& sehr praxisnahe, branchenorientierte betriebswirtschaftliche Anwendung
& zugeschnitten auf die Lieferanten der Handelsketten

& sehr viele Anforderungen im Standard abgedeckt

& nahezu kein Customizing erforderlich

& schnelle Anbindung

& schnelle Einfihrung

& extrem schneller ROL.
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Die technischen ProINFO-Komponenten

Benutzer-Oberflache  Reporting

- Modern _ | i e

- Web

- Werkzeuge zur Berichts- Verwaltung Kennzahlen /
und Analysegestaltung Dashboard

/ Java-Progr. \ / Pentaho

Auswerte-/Planungswirfel

Absprachen- Umsatz / Vertriebs-

- Berechtigung verwaltung u. Absatz- ergebnis-

- Geschwindigkeit -abrechnung Analyse Analyse
Branchenspezifische flexible Analysemaoglichkeiten

Qaten u. Verfahrey \ in groBen Datenmengen

/ Palo \

Planung
Excel

Planung
Web

Umsatz / Vertriebs-
Absatz- ergebnis-
Planung Planung

In-Memory-Technik,

Zentrale Datenhaltung

- Datensicherheit
- Integration
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Integration aller Systeme

\ Multi-userfahig, auch in Excel J

Pentaho - ETL

DataWarehouse

Pentaho - ETL

oo |-
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munkte und Ergebnisse

& 2 Systeme — 1 Anwendung

» Gemeinsamer Losungsansatz, abgestimmtes Datenmodell
» abgestimmte Benutzeroberfldache, Integration Giber Pentaho Plattform

» Starken der jeweiligen Tools genutzt.

& Datenmodellierung ist sehr wichtig
> Tests zum Laufzeitverhalten verschiedener Ansatze

» praxisgerechte Benutzersicht hat Einfluss auf Datenmodellierung

& Commercial Open Source
» Pentaho Enterprise Edition

> Palo Premium Edition.
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munkte und Ergebnisse

< PRORATIO - ,,CPG-Box“
» Programme fir Verwaltung und Abrechnung
» Datenmodell
» ETL-Prozesse
>

Pre-Customizing fiir Pentaho und Palo.

& Gute Kombination aus flexiblen Bl-Tools und betriebswirtschaftlicher Anwendung
» Pentaho ermdglicht schnelle, flexible Analyse
Mit dem Dashboard-Designer schnell zum themenspezifischen Cockpit

>
» Freiheitsgrade bei der Planung mit Palo
>

Eingliederung definierter Planungssichten in gesamtes Datenkonzept per
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Benutzerentscheidung / Freigabeverfahren
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Vielen Dank fiir ihre Aufmerksambkeit!
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